
от Белочкиной 

Заботливые скрипты 



Настасья Белочкина  

— Сооснователь Hyper-Script.ru  

— 630 скриптов продаж  

— 800 полисов/мес. в Тинькофф      

     Страхование 

— 133 тренинга 

— 12.000 звонков  

— Выступала в Олимпийском на 

аудиторию 20.000 бизнесменов 

— 1200 учеников онлайн курса за 6 

месяцев  
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На что способен скрипт?  



Скрипт - это подробный или примерный 

сценарий звонка\переписки\встречи, 

который,  за счет последовательности 

этапов , психологических приемов, 

продающих фраз и эмоциональных 

тригеров, с большей вероятностью 

приведет к цели. 



На что способен скрипт: 

• Одинаково хорошо обрабатывать все заявки  

• Увеличить продажи Х2 

• Увеличить количество допродаж 

• Сократить время адаптации сотрудника 

• Уменьшить текучку 

• Убрать человеческий фактор  



Кейс 1 



60%  

44% 

89% 

76% ООО «МФО» 

Было  Стало  

 

 «Страховой советник » 



—Добрый день, меня зовут … , 

компания … , вы оставили заявку на 

нашем сайте, по поводу займа. 

Давайте заполним анкету, хорошо?  



Кейс 2 



Агенство недвижимости  

  

  

11% 

65% 27% 

47% 

Было  Стало  

Салон красоты  
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Попытка сделки в 100% 

 

Сразу после презентации  

 

Без паузы  

 

После отработки каждого 

возражения 



— Я понимаю, важно посоветоваться с 

женой. Но именно после встречи вам будет 

легче принять решение, ведь такие покупки 

никто не делат по телефону, тем более у 

нас акция сейчас, а встреча сохранит за 

вами условия акции, даже если через пол 

года купите. Давайте время выберем, вам 

удобнее утром, днем или вечером?  



Hyper-Script.ru 
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belochkina_nastassia 

• Подписаться на мой аккаунт  

• Выложть сторис с отметкой меня 

• В ответ полезные чек-лист для прослушки и 

оценки звонков и скидка 65% на курс 






