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ВАМ ТОЧНО ЗНАКОМО 
ЧТО-ТО ИЗ ЭТОГО СПИСКА: 

Квартира не продается 
Не продается вот за 100 000 р/кв.м. 
Не тот объект 





Риелторы, менеджеры по 
продажам, маркетологи 

Архитекторы 



КАК ПРОИСХОДИТ СЕЙЧАС: 

Задание заказчика = чертеж 



КВАРТИРА 
ПРОДАЕТ СЕБЯ 
САМА 



Стадия 0: задавать 
правильные вопросы 

Что, если 
сделать иначе? 

Почему именно 
так? 

Как сделать 
эффективней? 



МАТРИЦА ГАРТВИХ 
А что, если 

сделать иначе? 
Почему 

именно так? 
Как сделать 

эффективней? 
Результат 

Планировка 

Место 

Особенности 

Фасады 

Комьюнити 



МАТРИЦА ГАРТВИХ 

Что, если сделать 
иначе? 

Почему 
именно так? 

Как сделать 
эффективней? 

Результат 

Планировка 

Сохранить 
площадь, но 
по-другому 
разместить 
функциональ
ности 
квартиры 

Сначала 
сценарий, 
потом 
стены 

Больше 
пользы в той 
же площади  
(из 2К 60 
кв.м. = 3С) 

Функцонал
ьная 3С с 
эффективн
ыми 
квадратам
и  

Дано: исходная квартирография с S коридора 



КВАРТИРА = IPHONE 





Что, если сделать 
иначе? 

Почему 
именно 

так? 

Как сделать 
эффективней? 

Результат 

Особенности 

МОПы – 
must have. 
Добавить 
кран для 
мытья 
 

Неиспользуем
ые площади = 
кладовые; 
 
Место для 
мытья лап 

МАТРИЦА ГАРТВИХ 
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